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Antell Online-Suche am B2B-Kaufprozess* TErERERCES

2011 2014

Auffindbarkeit in digitalen Kanalen ist ein wesentlicher
Crfolgstaktor fur das B2B-Marketing.

Quelle: Google/Millward Brown Digital, B2B Path to Purchase Study, 2074 | *in 89% der Kaufprozesse ist die Google-Suche involviert, bis zu 12x Uber den gesamten B2B-Kaufprozess
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Bedeutung von Referenzen versus Nutzung entlang des B2B-Kaufprozesses AHERENCEs O

B2B-Kaufprozess / Customer Journey

Bedarf erkennen und neue Gezielte Suche nach Fakten und Konkretisierung des Nutzens Eigentlicher Kauf von Vorbereitung
Themen entdecken Informationen zu einem Thema und Bildung der Kaufabsicht bis Vertragsabschluss
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Nutzung
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Potenziale von Kundenreferenzen und Fallstudien werden
derzeit in der BB Customer Journey nicht optimal genutzt.
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Was ist Trusted References” REEERENCES

TRUSTED
REFERENCES Ubersicht Erstellen Verifizieren Vermarkten Analysieren Tipps Abmelden £

Referenzen MNeue Referenz

10

~ c Erstellen
Gebucht erfigbar .

~

Erstellung - Verifizierung 5 Vermarktung 3 Analyse

In Bearbeitung Zur Verifizierung 2 Veroffentlicht 1 Page Views

Zurickgegeben ng 3 Deaktiviert 2 Anfragen

=3

Vermarktung
Referenz 1D Kunde atus Datum

Markteintrittsstrategie in ausgew3ahlte, asiatische Markte Max Meier Badarmaturen
fiar hochwertige Badarmaturen (DEMQO) kMU GmbH & CoKG 4 el

Wettbewerbsanalyse Automobilhersteller YOF6 Good Wheel Reifenhersteller e 10.11.2015

Prognose Markt far Babyartikel HFIB Babywaren Fachhandel 2 10.11.2015

Uber Trusted References konnen wertvolle Kundenreferenzen als
effektives B2B-Marketing & —Vertriebsinstrument eingesetzt werden.
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nde-zu-Ende-Losung fur ein effektives Referenzmarketing S ERENCES

0000

Erstellung Verifizierung  Vermarktung Analyse
Einfache Erstellung Prufung der Flexible Nutzung von Analyse und
und Freigabe, Legitimation des Referenzen in der Optimierung der
inkl. rechtssicherer Referenzgebers, Online- & Offline- Marketing-Erfolge
Referenz- inkl. Siegel als Vermarktung
vereinbarung Nachweis

Copyright © 2016 / Trusted References ¢/o Digital Products Group GmbH



TRUSTED

Trusted References — Siegel bildet Vertrauen und Glaubwurdigkeit EFERENCES

Vertrauen & Glaubwurdigkeit fur

A <
3 % :
O  Kundenreferenzen
L M
- wn
Das Trusted References—Gutesiegel ist der Nachweis der inhaltlichen
Q X87S N ) . |
<% \é?:' Prufung und Freigabe einer Kundenreferenz durch den Referenzgeber
4)0;(7“& VE"*\Q\ sowie die Bestatigung der Legitimation des Referenzgebers.
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Cifektive Vermarktung von Kundenreferenzen uber digitale Kanale AHERENCEs 7

@ Content Marketing

s B ssic. @ - Facebot
e i

Markteintrittsstrategie in asiatische Markte fur

hochwertige Badarmaturen
O
utdoor Photoshooting Partnersel e
Kunde: Referenzgeber. Fahrender Hersteller von Badarmaturer
Branche: Produz rhx
Thema: Markteintrittsstrat Wachet froe
EF, \
SZ,\%DR EJPCI, isgestellt fiir: Referenznehmer Ehst trates, Ny
& @ Ausgestelltam: 7.Juli 2015
“ A Ausgestellt durch: Perscn beim Referenzgeber
%, xe7s &\'3 iiltigheits is: www.trustedreferences.de/X785 Referenznefume
“r & ver Juli 201
T 1 I tr r

@ Public Relations w
- /

Nnail Marketing

Sicherstellung, dass passende Inhalte in Form von Kundenreferenzen uber den
gesamten B2B-Kaufprozess uber digitale Kanale zur richtigen Zeit gefunden werden.
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Unsere Agentur-Losung in der Ubersicht AEFERENCES

Trusted References fur Agenturen
Strategie & Konzept
AGENTUR = Marketing-Strategie = Werbeerfolgsmessung
= Einbettung in Marketingmix = Kontinuierliche Weiterentwicklung
Referenzmanagement Referenzmarketing
= Entwicklung von Referenzkonzepten = Umsetzung von Vermarktungsmalinahmen
= Erstellung der Referenzinhalte = Werbekontrolle & Erfolgsmessung
= Durchfuhrung & Kontrolle der Prozessschritte = Optimierung der Referenzkampagnen
REFERENCES -
Erstellung Verifizierung Vermarktung Analyse
Plattform
Ll s = Schulungen = Tutorials & Anleitungen = Tipps & Tricks fur Vermarktung
Unterstiitzung fiir Sie = Demos = Marketing- & Vertriebsunterlagen = Support bei Problemen

Attraktives Gesamtpaket fur Inre Agenturkunden
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Vortelle der Trusted References - Agenturlosung S ERENCES
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Attraktives Gesamtpaket fur Ihre Kunden

Neue — dauerhafte — Umsatze fur Ihre Agentur
SaaS-Plattform ohne Installation

Kostenlos fur Ihre Agentur

—achliche Unterstutzung durch unsere Experten

Interessanter Baustein fur Ihr Leistungsportfolio



Kontakt

Dr. Ralf Kaumanns
Co-Founder & Geschaftstuhrer
Mobile: 0178 — 8722247

Mailto: ralf kaumanns@trustedreferences.de

Trusted References c/o Digital Products Group GmbH
Speditionstralie 154
402271 Dusseldorf
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Kontakt
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Dr. Klemens Gaida
Co-Founder & Geschaftstuhrer
Mobile: 0172 — 24 30 327

Mailto: klemens.gaida@trustedreferences.de

Trusted References ¢/o Digital Products Group GmbH
Speditionstralie 15a
402271 Dusseldorf
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